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У ñòàòò³ äîñë³äæåíî òåîðåòè÷íó ñóòü êðàóäфàíäèíгó, âèзíà÷åíî ñóб’ºêò³â êðàóäфàíäèíгîâèх îпåðàö³é, 
éîгî фîðìè, ÿê³ пåðåäбà÷àюòü âèêîðèñòàííÿ ф³íàíñîâèх ðåñóðñ³â ³з бîêó зàö³êàâëåíèх ó ðåзóëüòàòàх 
пðîºêòó ñóб'ºêò³â зà äîпîìîгîю ñпåö³àë³зîâàíîї êðàóäфàíäèíгîâîї пëàòфîðìè, пîêàзàíî пåðåâàгè éîгî 
âèêîðèñòàííÿ â ñó÷àñíîìó ñóñп³ëüñòâ³. Âèä³ëåíî ш³ñòü îñíîâíèх îзíàê ²íòåðíåò-êðàóäфàíäèíгó, ÿê³ 
äàюòü зìîгó ñòàòè åфåêòèâíèì ³ííîâàö³éíèì ñпîñîбîì ф³íàíñóâàííÿ пðîºêò³â. Çä³éñíåíî пîð³âíÿëüíó 
хàðàêòåðèñòèêó îñíîâíèх êðàóäфàíäèíгîâèх пëàòфîðì â Уêðàїí³. П³ä ÷àñ äîñë³äæåííÿ бóëî пðîâåäåíî 
ñîö³îëîг³÷íå îíëàéí-îпèòóâàííÿ, ÿêå äàëî ìîæëèâ³ñòü пðîàíàë³зóâàòè ³íфîðìàö³ю пðî îб³зíàí³ñòü óêðà-
їíö³â щîäî ìîæëèâîñòåé, ÿê³ íàäàº êðàóäфàíäèíг. Âèзíà÷åíî íàéпîпóëÿðí³ш³ ñфåðè пîшèðåííÿ êðàóä-
фàíäèíгó òà éîгî пð³îðèòåòí³ íàпðÿìè. Çä³éñíåíî àíàë³з ê³ëüêîñò³ êðàóäфàíäèíгîâèх пëàòфîðì ó ñâ³ò³.
Ключові слова: êðàóäфàíäèíг, êðàóäфàíäèíгîâà пëàòфîðìà, бåêåðè, äîíîðè, ²Т-òåхíîëîг³ї.

Постановка проблеми. Ñüîгîäí³ гëîбàë³зàö³éí³ 
пðîöåñè ó ñâ³òîâ³é ðèíêîâ³é åêîíîì³ö³ зóìîâ-
ëююòü гîñпîäàðюю÷èх ñóб’ºêò³â íà п³äâèщåííÿ 
âëàñíîї êîíêóðåíòîñпðîìîæíîñò³, щî пîòðåбóº 
зàëó÷åííÿ гðîшîâèх êîшò³â íà пîäàëüшèé ðîз-
âèòîê б³зíåñó. ²ñíóю÷³ ñпîñîбè ф³íàíñóâàííÿ п³ä-
пðèºìíèöüêîї ä³ÿëüíîñò³ ÷àñòî º íåäîñòóпíèìè 
íà пî÷àòêîâîìó åòàп³ пðîºêòó. У зâ’ÿзêó ³з öèì 
пîñòàº íåîбх³äí³ñòü ó пîшóêó íîâ³òí³х ф³íàí-
ñîâèх ³íñòðóìåíò³â п³äòðèìêè. Îäíèì ³з òàêèх 
³íñòðóìåíò³â º êðàóäфàíäèíг. 

Цåé ìåòîä з’ÿâèâñÿ íåäàâíî, àëå зàðåêîìåíäó-
âàâ ñåбå ÿê ³ííîâàö³éíèé ф³íàíñîâèé ³íñòðóìåíò, 
зà äîпîìîгîю ÿêîгî ìîæíà шâèäêî îòðèìàòè п³ä-
òðèìêó âëàñíîгî пðîºêòó òà ñòàðòàпó. Îêð³ì òîгî, 
êðàóäфàíäèíг äîпîìîæå âæå ä³ю÷îìó п³äпðèºì-
ñòâó зàëó÷èòè гðîшîâ³ êîшòè íà ðîзâèòîê. 

Îñîбëèâ³ñòю äàíîгî ìåòîäó ф³íàíñóâàííÿ º òå, 
щî бóäü-ÿêà ф³зè÷íà ÷è юðèäè÷íà îñîбà ìîæå 
зíàéòè â êðàóäфàíäèíгó ñпîñ³б äîäàòêîâîгî 
ф³íàíñóâàííÿ ñâîºї ä³ÿëüíîñò³. Îäíàê âèíèêàº 
íèзêà îñîбëèâîñòåé, ÿê³ зàëåæàòü â³ä òîгî, ÷è 
íåñå êîìпàí³ÿ, ÿêà âèêîðèñòîâóº êðàóäфàíäèíг, 
пåâí³ зîбîâ'ÿзàííÿ пåðåä ³íâåñòîðàìè; ÷è ìàº 
хòîñü ³з íèх пðàâî íà ÷àñòêó â êîìпàí³ї àбî ÷è 
öå бëàгîä³éíà äîпîìîгà. Çàëèшàºòüñÿ â³äêðèòîю 
пðîбëåìà пðàêòè÷íîгî âèêîðèñòàííÿ êðàóäфàí-
äèíгó, îñê³ëüêè, íà äóìêó бàгàòüîх åêñпåðò³â, â 
Уêðàїí³ äóæå íèзüêèé ð³âåíü äîâ³ðè íàñåëåííÿ 
äî íîâàö³é.

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Âàгî-
ìèé âíåñîê ó äîñë³äæåííÿ пèòàííÿ ф³íàíñóâàííÿ 
б³зíåñ-пðîºêò³â шëÿхîì êðàóäфàíäèíгó зðî-
бèëè òàê³ зàêîðäîíí³ òà óêðàїíñüê³ íàóêîâö³, ÿê: 
Ю. Пåòðóшåíêî [1], Î. Дóäê³í [2], Д. Дåì÷åíêî 
[3], Н. Гîí÷àðóê [4], А. Фîìåíêî [5], Л. Нåêðàñîâà 
[6], Â. Пîë³щóê [7], А. Ðîгîâà [8], ². Хèìè÷ [9], 
Â. Êðàñíîìîâåöü [10], Л. Êàäîë [11], Ê. Лåбåäºâà, 
Ì.Ê. Ñàí³í, Є.Ю. Бåзóгëîâà. 

Мета статті. Гîëîâíîю ìåòîю ö³ºї ðîбîòè º óзà-
гàëüíåííÿ òåîðåòè÷íèх òà äîñë³äæåííÿ пðàêòè÷-
íèх îñíîâ ³з âèêîðèñòàííÿ òàêîгî ф³íàíñîâîгî 
³íñòðóìåíòó, ÿê êðàóäфàíäèíг, à òàêîæ âèзíà-
÷åííÿ пîäàëüшèх пåðñпåêòèâ éîгî ðîзâèòêó.

Виклад основного матеріалу. Êðàóäфàíäèíг – 
öå ñп³âпðàöÿ ëюäåé, ÿê³ äîбðîâ³ëüíî îб'ºäíóюòü 
ñâîї гðîш³ ÷è ³íш³ ðåñóðñè ðàзîì, зàñòîñîâóю÷è 
ìåðåæó ²íòåðíåò зàðàäè òîгî, щîб п³äòðèìàòè ³äåї 
³íшèх ëюäåé àбî п³äпðèºìñòâ. Çà äîпîìîгîю гðî-
ìàäñüêîгî ф³íàíñóâàííÿ äîñÿгàюòüñÿ ð³зí³ пîñòàâ-
ëåí³ ö³ë³: äîпîìîгà пîñòðàæäàëèì â³ä ñòèх³éíèх 
ëèх, п³äòðèìêà з бîêó âбîë³âàëüíèê³â ÷è фàíàò³â, 
п³äòðèìêà пîë³òè÷íèх êàìпàí³é, ф³íàíñóâàííÿ 
ñòàðòàп-êîìпàí³é òà ìîëîä³æíîгî п³äпðèºìíè-
öòâà, ñòâîðåííÿ â³ëüíîгî пðîгðàìíîгî зàбåзпå-
÷åííÿ òîщî [1].

Тåðì³í «êðàóäфàíäèíг» зàпðîпîíóâàâ Дæåфф 
Хàó (Jeff Howe) ó 2006 ð. Уâàæàºòüñÿ, щî òåðì³í 
«êðàóäфàíäèíг» з’ÿâèâñÿ îäíî÷àñíî з òåðì³íîì 
«êðàóäñîðñèíг», îäíàê ñàìå ÿâèщå гðîìàäñüêîгî 
ф³íàíñóâàííÿ з’ÿâèëîñÿ íàбàгàòî ðàí³шå. 

Яêщî пåðåêëàäàòè äîñë³âíî òåðì³í «êðàóäфàí-
äèíг» з àíгë³éñüêîї ìîâè (ñrowdfunding), òî öå 
îзíà÷àº «ф³íàíñóâàííÿ íàòîâпîì». Нà äóìêó àâòî-
ð³â, äîö³ëüíèì бóäå àäàпòóâàòè äàíèé пåðåêëàä 
äî óêðàїíñüêîї ìîâè òà âèêëàñòè öåé òåðì³í ÿê 
«íàðîäíå (êîëåêòèâíå) ф³íàíñóâàííÿ». У òàêîìó 
пåðåêëàä³ пðèхîâóºòüñÿ îñíîâíà ñóòü öüîгî ÿâèщà. 

Çà ñâîºю ñóòòю êðàóäфàíä³íг – öå íàðîäíå 
ф³íàíñóâàííÿ ³äåї àбî зàëó÷åííÿ гðîшîâèх êîшò³â 
â³ä óñ³х бàæàю÷èх зà äîпîìîгî ìåðåæ³ ²íòåðíåò, 
щîб п³äòðèìàòè бóäü-ÿêèé пðîºêò. Â³í ìîæå бóòè 
ÿê êîìåðö³éíèì, òàê ³ íåêîìåðö³éíèì. Т³ ëюäè, 
ÿê³ íàìàгàюòüñÿ з³бðàòè ф³íàíñè пîä³бíèì ÷èíîì, 
ìàюòü íàзâó «ðåöèп³ºíòè», à ò³, хòî âêëàäàюòü 
гðîшîâ³ êîшòè, ³ìåíóюòüñÿ «äîíîðàìè» [2].

У êëàñè÷í³é ìîäåë³ êðàóäфàíäèíгà пîâèííî 
бóòè òðè ó÷àñíèêè: 

– пåðшèé – öå àâòîðè ³äåї àбî пðîºêòó (ðåö³-
п³ºíòè), ÿêèé íåîбх³äíî пðîф³íàíñóâàòè òà â 
пîäàëüшîìó ðåàë³зóâàòè. Êðàóäфàíäèíг íàäàº 
ìîæëèâ³ñòü îòðèìàòè пðÿìèé äîñòóп äî ðåñóðñ³â 
³ îòðèìàòè ф³íàíñîâó п³äòðèìêó â³ä зàö³êàâëå-
íèх îñ³б;

– äðóгèé – öå пîòåíö³éí³ ³íâåñòîðè (äîíîðè), 
ÿê³ âèð³шèëè ф³íàíñîâî п³äòðèìàòè зàпðîпî-
íîâàí³ пðîºêòè òà â ðåзóëüòàò³ ðèзèêóюòü, à â 
пîäàëüшîìó î÷³êóюòü âèíàгîðîäó. Çä³éñíèâшè 
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âèб³ð íàéö³êàâ³шîгî пðîºêòó (íà їхíю äóìêó), 
âîíè ñòàюòü ñп³âó÷àñíèêàìè éîгî ðåàë³зàö³ї;

– òðåò³é – öå êðàóäфàíäèíгîâà пëàòфîðìà – 
³íñòðóìåíò, зà äîпîìîгîю ÿêîгî зóñòð³÷àюòüñÿ пåðш³ 
äâà ó÷àñíèêà.

Нà äóìêó àâòîð³â, ó ìîäåë³ êðàóäфàíäèíгó пîâè-
íåí бóòè ÷åòâåðòèé ó÷àñíèê – äåðæàâà (ðèñ. 1).

Çàзâè÷àé äëÿ òîгî щîб âèñòàâèòè ñâ³é пðî-
ºêò íà пëàòфîðìó êðàóäфàíäèíгó, пîòð³бíî âêà-
зàòè ö³ëü äàíîї ³äåї, âèзíà÷èòè íåîбх³äíó ñóìó òà 
ñêëàñòè êàëüêóëÿö³ю âñ³х âèòðàò. Îêð³ì òîгî, п³ä 
÷àñ збèðàííÿ êîшò³â óñ³ êîðèñòóâà÷³ пîâèíí³ ìàòè 
äîñòóп äî äàíîї ³íфîðìàö³ї [3].

Ìîæíà âèä³ëèòè òàê³ ðèñè ²íòåðíåò-êðàóäфàí-
äèíгó, щî ðîбëÿòü éîгî åфåêòèâíèì ³ííîâàö³éíèì 
ñпîñîбîì ф³íàíñóâàííÿ пðîºêò³â [4–6].

Пî-пåðшå, êðàóäфàíäèíгîâà пëàòфîðìà ìàº 
пåâí³ пåðåâàгè пîð³âíÿíî з åêîíîì³÷íèìè àгåí-
òàìè, щî òðàäèö³éíî âèä³ëÿюòü òà ðîзпîä³ëÿюòü 
êîшòè зà íàпðÿìàìè âèòðàò (ф³íàíñîâèìè пîñåðåä-
íèêàìè àбî äåðæàâíèìè óñòàíîâàìè), òà пîºäíóº 
äâ³ фóíêö³ї, òàê³ ÿê àêóìóëÿö³ÿ êîшò³â òà âèзíà-
÷åííÿ íàпðÿì³â âèòðàò. Пîð³âíÿíî з ф³íàíñîâèìè 
пîñåðåäíèêàìè êðàóäфàíäèíг хàðàêòåðèзóºòüñÿ 
б³ëüшîю гíó÷ê³ñòю é ìîæå ì³ñòèòè åêñпåðèìåíòè 
зà íàпðÿìàìè ä³ÿëüíîñò³ òà пðîºêòàìè. Пîð³âíÿíî 
з äåðæàâíèìè óñòàíîâàìè пðîºêòè êðàóäфàíäèíгó 
ìàюòü òàê³ пåðåâàгè, ÿê шâèäê³ñòü âèä³ëåííÿ 
êîшò³â (òåðì³í збîðó êîшò³â ÷³òêî âèзíà÷åíèé), 
пðîзîð³ñòü ³íфîðìàö³ї щîäî пðîºêòó, п³äзâ³òí³ñòü 
³ â³äпîâ³äàëüí³ñòü пåðåä ñп³ëüíîòîю. 

Пî-äðóгå, âèêîðèñòàííÿ êðàóäñîðñèíгîâèх òåх-
íîëîг³é äàº зìîгó âèðîбëÿòè êîìåðö³éí³ бëàгà, à 
òàêîæ ëîêàëüí³ ñóñп³ëüí³ бëàгà, âèðîбëåííÿì ÿêèх 
ó зíà÷íèх îбñÿгàх зàéìàëàñÿ äåðæàâà. Çîêðåìà, 
öå пðîºêòè ëîêàëüíîгî бëàгîóñòðîю, äîпîìîгà 
пåâíèì ñîö³àëüíèì êàòåгîð³ÿì íàñåëåííÿ òîщî. 
Цå ñòàº ìîæëèâèì п³ä ÷àñ п³äгîòîâêè пðîºêòó: 
îö³íêè пîпèòó íà ðåзóëüòàòè âпðîâàäæåííÿ пðî-
ºêòó, пðîñóâàííÿ ñåðåä зàö³êàâëåíîї àóäèòîð³ї, 
äèñòðèбóö³ÿ ðåзóëüòàò³â пðîºêòó ñåðåä êðàóä³í-
âåñòîð³â (пåðшî÷åðгîâå íàäàííÿ бëàг, äèфåðåíö³-
àö³ÿ зàëåæíî â³ä ñóìè âíåñêó òà ³í.). 

Пî-òðåòº, ñпîñòåð³гàºòüñÿ зíèæåííÿ òðàíñàê-
ö³éíèх âèòðàò íà îðгàí³зàö³ю ф³íàíñóâàííÿ пðî-
ºêò³â зàâäÿêè ìåíш³é ê³ëüêîñò³ пîñåðåäíèê³â. П³ä 
÷àñ îòðèìàííÿ ф³íàíñóâàííÿ òàêèìè пîñåðåäíè-
êàìè º êðàóäфàíäèíгîâà пëàòфîðìà òà бàíê³âñüêà 
óñòàíîâà, щî îбñëóгîâóюòü âêëàäè. Тàêèì ÷èíîì, 
ê³ëüê³ñòü ³ºðàðх³÷íèх ð³âí³â, íà ÿêèх óхâàëю-
юòüñÿ ð³шåííÿ щîäî îñîбëèâîñòåé ф³íàíñóâàííÿ, 
³ñòîòíî ñêîðî÷óºòüñÿ, íàòîì³ñòü ñпåêòð ìîæëèâèх 
êðàóä³íâåñòîð³â íàäзâè÷àéíî ðîзшèðюºòüñÿ. 

Пî-÷åòâåðòå, êðàóäфàíäèíг ìàñîâî зàëó÷àº 
³íâåñòîð³â, зâåðòàю÷èñü íå ëèшå äî åêîíîì³÷íèх 
ìîòèâ³â, à é äî ñп³ëüíèх ñîö³àëüíèх ³íòåðåñ³â. 

Ñåðåä âåëèêîї ê³ëüêîñò³ пîòåíö³éíèх êðàóä³íâåñòî-
ð³â íåîбх³äíî âèä³ëèòè êðèòåð³ї, щî їх îб’ºäíóюòü. 
Дîñâ³ä óñп³шíîгî ф³íàíñóâàííÿ ñâ³ä÷èòü, щî 
пîпèòîì êîðèñòóюòüñÿ пðîºêòè, пîâ’ÿзàí³ з ³íòåð-
åñàìè òà ³äåíòè÷í³ñòю пðåäñòàâíèê³â êîíêðåòíîї 
åêîíîì³÷íîї ñп³ëüíîòè. Тîìó äëÿ àâòîð³â пðîºêò³â 
âàæëèâî âèзíà÷èòè хàðàêòåðèñòèêè ñп³ëüíîòè, її 
ñêëàä, à â пîäàëüшîìó пðîñóâàòè пðîºêò, îð³ºíòó-
ю÷èñü íà íåї. Нåîбх³äíî зàóâàæèòè, щî ñп³ëüíîòè 
ìîæóòü пîºäíóâàòèñÿ ð³зíèìè ñпîñîбàìè. У ðàз³ 
ñп³ëüíîòè з³ ñп³ëüíèìè ñêëàäíèêàìè ³äåíòè÷íîñò³ 
(íàпðèêëàä, пðîфåñ³éí³ гðóпè) ³í³ö³àòîðè пðî-
ºêòó ñòèêàюòüñÿ з äîäàòêîâèìè òðàíñàêö³éíèìè 
âèäàòêàìè íà ³íфîðìóâàííÿ шèðîêîгî êîëà îñ³б. 
Нàòîì³ñòü п³ä ÷àñ ðîбîòè з пðîºêòàìè ðîзâèòêó 
ëîêàëüíèх гðîìàä âèäàòêè íà ³íфîðìóâàííÿ зàö³-
êàâëåíîї гðóпè зíà÷íî ñêîðî÷óюòüñÿ, îñê³ëüêè 
ðîзì³ð ³ ñêëàä ñп³ëüíîòè ÷³òêî âèзíà÷åíî òà зб³-
гàюòüñÿ з пåâíèìè òåðèòîð³àëüíèìè ìåæàìè. 
Дîäàòêîâîю пåðåâàгîю ðîбîòè â òåðèòîð³àëüíèх 
гðîìàäàх º âèщèé ð³âåíü ñîö³àëüíîгî êàп³òàëó, 
í³æ п³ä ÷àñ ðîбîòè з íå пîâ’ÿзàíèìè ì³æ ñîбîю 
³íäèâ³äóóìàìè. Цå ñòàº ìîæëèâèì зà ðàхóíîê ò³ñ-
íèх òà ð³зíîб³÷íèх зâ’ÿзê³â óñåðåäèí³ ñп³ëüíîòè. 

Пî-п’ÿòå, êîëåêòèâí³ ñпîñîбè ф³íàíñóâàííÿ 
пðîºêò³â ³ñòîòíî ðîзшèðююòü пåðåë³ê ñпîñî-
б³â òðàäèö³éíîгî ³íâåñòóâàííÿ. П³äòâåðäæåííÿì 
öüîгî º òå, щî ó ÑША ó 2012 ð. â³äбóëèñÿ зì³íè 
â зàêîíîäàâñòâ³, щî п³äâèщèëè îбñÿг ³íâåñòèö³é, 
ÿê³ ìîæóòü зàëó÷àòèñÿ îðгàí³зàö³ÿìè зà äîпîìî-
гîю êîëåêòèâíîгî ф³íàíñóâàííÿ бåз â³äпîâ³äíîї 
åì³ñ³ї ö³ííèх пàпåð³â äî ñóìè 1 ìëí äîë. [5]. 

Пî-шîñòå, êðàóäфàíäèíгîâà ñхåìà ф³íàíñó-
âàííÿ ìàº ³ñòîòí³ пåðåâàгè äëÿ ³íâåñòóâàííÿ ³ííî-
âàö³éíèх пðîºêò³â, îñê³ëüêè зí³ìàº íèзêó ³ñòîòíèх 
îбìåæåíü òðàäèö³éíèх ñпîñîб³â ф³íàíñóâàííÿ.

Ñüîгîäí³ äëÿ б³ëüшîñò³ óêðàїíñüêèх êîìпàí³é 
хàðàêòåðíèì º бðàê êîшò³â, щîб ³íâåñòóâàòè ó 
âëàñí³ б³зíåñ-пðîºêòè, òîìó äåäàë³ ÷àñò³шå âîíè 
âäàюòüñÿ äî зàëó÷åííÿ êîшò³â â³ä ³íäèâ³äóàëüíèх 
òà ³íñòèòóö³éíèх ³íâåñòîð³â ÷åðåз êðàóäфàíäèí-
гîâ³ пëàòфîðìè [7]. 

Чåðåз ñëàбêèé ðîзâèòîê óêðàїíñüêîгî фîíäî-
âîгî ðèíêó íå âäàºòüñÿ пîâíîö³ííî âèêîðèñòîâó-
âàòè éîгî ìîæëèâîñò³ òà ³íñòðóìåíòè. Тàêîæ äëÿ 
б³ëüшîї ÷àñòèíè íàñåëåííÿ пðîöåñ ³íâåñòóâàííÿ 
êîшò³â º äîâîë³ ñêëàäíèì, íåзðîзóì³ëèì ³ ÷åðåз 
íåñòàб³ëüíó åêîíîì³÷íó ñèòóàö³ю íå âèêëèêàº 
äîâ³ðè. Тàêèì ÷èíîì, ñòàº ìàéæå íåìîæëèâèì 
зàëó÷åííÿ êîшò³â юðèäè÷íèх ³ ф³зè÷íèх îñ³б äëÿ 
ðåàë³зàö³ї ð³зíîìàí³òíèх пðîºêò³â.

Ñüîгîäí³ ðèíîê êðàóäфàíäèíгó º íàéб³ëüш пåð-
ñпåêòèâíèì ó ñфåð³ ³íфîðìàö³éíèх òåхíîëîг³é, 
òîìó óêðàїíñüêà пëàòфîðìà íàðîäíîгî ф³íàíñó-
âàííÿ ìîæå ñòàòè пåðшèì êðîêîì äî ñòàб³ë³зàö³ї 
åêîíîì³êè òà â пîäàëüшîìó äëÿ åфåêòèâíîгî ðîз-
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Джерело: розроблено авторами
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âèòêó íàшîї êðàїíè ³ âèхîäó íà îäíó пîзèö³ю з³ 
ñâ³òîâèìè ë³äåðàìè [8]. 

Пîзèòèâíèìè ðåзóëüòàòàìè ðîзâèòêó êðàóä-
фàíäèíгó â Уêðàїí³ º òå, щî â³í ìàº пåðåâàæíî 
ñîö³àëüíó ñпðÿìîâàí³ñòü. Тàêèì ÷èíîì, öå ñпðèÿº 
фîðìóâàííю òðàäèö³é ³íâåñòóâàííÿ, ðåàë³зàö³ї 
ñîö³àëüíèх ³ åêîíîì³÷íèх ³ííîâàö³é, пîÿâ³ àëüòåð-
íàòèâíîгî бàíê³âñüêîгî ф³íàíñóâàííÿ. ²íîзåìíèé 
äîñâ³ä äåìîíñòðóº åфåêòèâí³ñòü òàêîї ñîö³àëüíîї 
ìîäåë³, òîìó öå âàæëèâî âðàхóâàòè Уêðàїí³ äëÿ 
зàбåзпå÷åííÿ åêîíîì³÷íîгî зðîñòàííÿ òà зìåí-
шåííÿ зàëåæíîñò³ â³ä пîзè÷åíèх ðåñóðñ³â [9; 10]. 

Êðàóäфàíä³íг ñüîгîäí³ äåìîíñòðóº ³ зàêð³-
пëюº ф³ëîñîф³ю б³зíåñó, щî пðàöюº зà пðèíöèпîì 
«äàâàéòå зðîбèìî ðàзîì». Йäåòüñÿ íå ò³ëüêè пðî 
зàëó÷åííÿ ó ф³íàíñóâàííÿ пðîºêòó âåëèêèх гðóп 
ëюäåé. Нàâêîëî ³äåї òàêîæ îбîâ'ÿзêîâî бóäóâà-
òèìåòüñÿ ñп³ëüíîòà, зä³éñíюâàòèìåòüñÿ зâîðîòíà 
êîìóí³êàö³ÿ, òåñòóâàòèìåòüñÿ ³ ðåêëàìóâàòè-
ìåòüñÿ íîâèé пðîäóêò.

Â Уêðàїí³ зàðàз ò³ëüêè ðîзâèâàюòüñÿ êðàóä-
фàíäèíгîâ³ пëàòфîðìè, îð³ºíòîâàí³ íà ì³ñöåâèé 
ðèíîê. Âîíè пîпóëÿðèзóюòüñÿ ³ зàñòîñîâóюòüñÿ â 
ð³зíèх гðîìàäñüêèх í³шàх – â³ä ÷èñòî êîìåðö³é-
íèх ñòðóêòóð äî êóëüòóðíèх, òâîð÷èх, ñîö³àëüíèх 
òà ³ííîâàö³éíèх.

Пåðшîю óêðàїíñüêîю êðàóäфàíäèíгîâîю пëàò-
фîðìîю ñòàëà «Âåëèêà ²äåÿ» (biggggidea.com), ÿêà 
ñòâîðåíà ó âåðåñí³ 2012 ð. [10]. Нà îф³ö³éíîìó 
ñàéò³ пëàòфîðìè âèä³ëÿюòü òðè ðîзä³ëè: «Ñп³ëüíî-
êîшò», «Пðàêòèêèòà» òà «Ìîæëèâîñò³». Ñüîгîäí³ 
ðåñóðñ îб’ºäíóº ñîö³àëüíèх ³ííîâàòîð³â, ìèòö³â, 
êðèòèê³â, ñîö³àëüíèх п³äпðèºìö³â, æóðíàë³ñò³â òà 
гðîìàäñüêèх àêòèâ³ñò³â з óñ³ºї Уêðàїíè. Ñòî òèñÿ÷ 
ëюäåé з³ âñüîгî ñâ³òó щîì³ñÿöÿ â³äâ³äóюòü пëàò-
фîðìó. Ðåñóðñ îхîпëюº ñфåðè, щî бåзпîñåðåäíüî 
âпëèâàюòü íà ñóñп³ëüí³ зì³íè: ñîö³àëüí³ ³ííîâàö³ї, 
â³äíîâëюâàëüíà åíåðгåòèêà, IT, åфåêòèâí³ñòü ëюä-
ñüêèх ðåñóðñ³â òà пðîäóêòèâí³ñòü ðîбîòè, ðåфîðìè 
êðàїí ñâ³òó, êóëüòóðí³ пðîºêòè, â³äпîâ³äàëüíå п³ä-
пðèºìíèöòâî, âåí÷óðíà ф³ëàíòðîп³ÿ [11; 12]. 

Ñòàðòîâèé êàп³òàë äëÿ пî÷àòêó ðîбîòè «Âåëè-
êîї ²äåї» бóëî íàäàíî фîíäîì Êîíðàäà Аäåíàóåðà 
â ðîзì³ð³ 14 òèñ гðí. Б³ëüш³ñòü êîшò³â бóëî âèòðà-
÷åíî íà ñòâîðåííÿ òà зàпóñê ñàéòó пëàòфîðìè. Ñüî-
гîäí³ «Âåëèêà ²äåÿ» ÷àñòêîâî ф³íàíñóºòüñÿ ì³æ-
íàðîäíèìè фîíäàìè òà îðгàí³зàö³ÿìè-äîíîðàìè: 
Charles Stewart Mott Foundation, PactInc., USAID, 
National Endowment for Democracy. «Âåëèêà ²äåÿ» 
îòðèìóº ÷àñòêîâå ф³íàíñóâàííÿ зàâäÿêè êîì³ñ³ї з 
êîæíîгî óñп³шíîгî пðîºêòó [13]. 

Îäí³ºю з íàéóñп³шí³шèх óêðàїíñüêèх êðàóä-
фàíäèíгîâèх пëàòфîðì º Na-Starte.com ³з гîëî-
âíèì îф³ñîì â Îäåñ³. Ðîзðîбíèêè пëàòфîðìè 
зàпóñêàюòü пðîºêòè â бàгàòüîх ì³ñòàх Уêðàїíè (ó 
Çàпîð³ææ³, Êèºâ³, Чåðêàñàх òà Дí³пð³) [14]. Çà 

äîпîìîгîю пëàòфîðìè Na-Starte.com бóëî з³бðàíî 
3,7 ìëí гðí (124% â³ä зàÿâëåíîї ñóìè збîðó) íà 
зéîìêè ф³ëüìó Гåîðг³ÿ Дåë³ºâà «Îäåñüêèé п³äêè-
äüîê» (òàбë. 1).

Çà пåð³îä ³з 2012 пî 2018 ð. óêðàїíñüê³ ðîзðîб-
íèêè äîñÿгëè íåàбèÿêèх ðåзóëüòàò³â зà äîпîìîгîю 
êðàóäфàíäèíгó. Тàê, íàпðèêëàä, ó 2015 ð. óêðà-
їíñüêèé ñòàðòàп Concepter àíîíñóâàâ íîâèíêó – 
iBlazr 2. Нà зàпóñê äðóгîгî пîêîë³ííÿ ñпàëàхó 
ñòàðòàп âèð³шèâ з³бðàòè 70 òèñ äîë. У ðåзóëüòàò³ 
íà пëàòфîðì³ Kickstarteri Blazr 2 пðîф³íàíñóâàëè 
зà òðè äí³, à зà âåñü ÷àñ êàìпàí³ї âäàëîñÿ з³бðàòè 
253,578 òèñ äîë. [15–17]. 

У 2015 ð. ðîзðîбíèêè пðîºêòó Robo зàпóñòèëè 
êàìпàí³ю íà Kickstarter, ìåòîю ÿêîї бóëî з³бðàòè 
70 òèñ äîë. íà ðîзâèòîê пðîäóêòó. У ðåзóëüòàò³ 
Robo Wunderkind зàëó÷èâ íàбàгàòî б³ëüшå – 
246,613 òèñ äîë. У öüîìó æ ðîö³ ñòàðòàп Ecoisme 
зàпóñòèâ êàìпàí³ю íà Indiegogo, щîб з³бðàòè 
50 òèñ äîë. íà äîîпðàöюâàííÿ ñåíñîðà äî ñòàíó 
гîòîâîгî пðîäóêòó òà зàпóñêó ó âèðîбíèöòâî пåð-
шîї íåâåëèêîї пàðò³ї пðèñòðîїâ. У ðåзóëüòàò³ бóëî 
з³бðàíî 67,732 äîë. 

Пðîºêò FORCE зàðåºñòðóâàâñÿ íà Kickstarter ³з 
ìåòîю з³бðàòè 30 òèñ äîë. íà зàпóñê âëàñíîї пðî-
äóêö³ї â ìàñîâå âèðîбíèöòâî. Çà 30 äí³â äàíèé 
пðîºêò з³бðàâ ñóìó â ðîзì³ð³ 30,314 òèñ äîë. [18].

Çà äîпîìîгîю пðîâåäåíîгî ñîö³àëüíîгî îпèòó-
âàííÿ ó ñîö³àëüí³é ìåðåæ³ Facebook âñòàíîâëåíî, 
щî б³ëüш³ñòü ðåñпîíäåíò³â ÷óëè пîíÿòòÿ «êðàóä-
фàíäèíг» òà зíàюòü éîгî зíà÷åííÿ, àëå зàëèшà-
ºòüñÿ âåëèêà ÷àñòêà òèх, хòî íå зíàº, щî òàêå êðà-
óäфàíäèíг, àбî íå зíàº éîгî ñóò³ (ðèñ. 2).

Тàêèì ÷èíîì, пîíÿòòÿ «êðàóäфàíäèíг» â³äîìå 
óêðàїíöÿì, àëå ò³ëüêè 11% îпèòàíèх ñêîðèñòà-
ëèñÿ òàêèì ф³íàíñîâèì ³íñòðóìåíòîì äëÿ îòðè-
ìàííÿ п³äòðèìêè з ìåòîю ðåàë³зàö³ї âëàñíèх ³äåé.

Ñфåðà пîшèðåííÿ êðàóäфàíäèíгó äîñèòü ð³зíî-
ìàí³òíà, àëå âñå æ äàº зìîгó âèä³ëèòè пð³îðèòåòí³ 
íàпðÿìè âèêîðèñòàííÿ ÿê ó ñâ³ò³, òàê ³ â Уêðàїí³ 
(ðèñ. 3). 

Нà пåðшîìó ì³ñö³ ñîö³àëüíà ñфåðà (27,4%), 
òàêîæ âèñîêà ÷àñòêà б³зíåñó ³ пðèâàòíîгî п³äпðè-
ºìíèöòâà (16,9%), з ìåòîю âèðîбíèöòâà ³ пðîñó-
âàííÿ ф³ëüì³â ³ ê³íî³íäóñòð³ї âèêîðèñòîâóºòüñÿ 
11,9%, ìóзèêà ³ зâóêîпèñ – 7,5%, ó ñфåð³ åíåðгå-
òèêè ³ íàâêîëèшíüîгî ñåðåäîâèщà – 5,9%, ìîäà – 
5,5%, ìèñòåöòâî ó ö³ëîìó – 4,8%, ³íфîðìàö³éí³ 
òà êîìóí³êàö³éí³ òåхíîëîг³ї – 4,8%, æóðíàë³ñ-
òèêà, êíèгè, фîòîâèäàâíèöòâî – 3,5%, íàóêà ³ 
òåхí³êà – 3,2% [18]. 

Ñóìàðíî íà пðîºêòè â гàëóз³ íàóêè ³ òåхí³êè, 
à òàêîæ ³íфîðìàö³éíèх òåхíîëîг³é пðèпàäàº 
бëèзüêî 8% óñ³х пðîºêò³â ó ñèñòåì³ êðàóäфàí-
äèíгó [16]. Êðàóäфàíäèíг ñòàâ ³íñòðóìåíòîì äëÿ 
ф³íàíñóâàííÿ ³ ñòèìóëюâàííÿ ³ííîâàö³é. Хî÷à 

Тàбëèöÿ 1
Порівняльна характеристика основних краудфандингових платформ в Україні

Порівняльні ознаки Spilnokosht Ukrainian Charity Exchange Na-Starte

Ñпåö³àë³зàö³ÿ ²í³ö³àòèâí³ пðîºêòè â³ä 
ä³ºâèх гðîìàäÿí òà гðîìàä

П³äòðèìóº
бëàгîä³éí³ òà ñîö³àëüí³ 

пðîºêòè

Фóíêö³îíóº ÿê îíëàéíîâèé 
ìàгàзèí пåðåäпðîäàæó

Âèä êðàóäфàíäèíгîâèх 
êàìпàí³é Âñå àбî í³÷îгî Дî ö³ë³ Âñå àбî í³÷îгî + äî ö³ë³

Ê³ëüê³ñòü óñп³шíî 
ðåàë³зîâàíèх пðîºêò³â 276 3241 24

Ê³ëüê³ñòü ³íâåñòîð³â 33904 6211 9200

Ñóìà êîшò³â óñп³шíèх 
пðîºêò³â, ìëí гðí 20,852 199,682 6,176

Джерело: сформовано авторами на основі [14; 16; 17]
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âñå щå зàëèшàºòüñÿ пîпóëÿðíèì 
ó äåê³ëüêîх ðîзâèíåíèх êðàїíàх, 
êðàїíè, щî ðîзâèâàюòüñÿ, ìîæóòü 
шâèäêî пåðåéíÿòè äîñâ³ä. 

Пîíàä 80% ²íòåðíåò-êîðèñòó-
âà÷³â ðåгóëÿðíî ñп³ëêóюòüñÿ ó 
ñîö³àëüíèх ìåðåæàх, ÿêèх ëåгêî 
пðî³íфîðìóâàòè пðî ö³êàâèé б³з-
íåñ-пðîºêò. Цå âåëè÷åзíà пîòåí-
ö³éíà бàзà, íàâ³òü з óðàхóâàííÿì 
òîгî, щî 65% íàñåëåííÿ ñâ³òó 
(4,6 ìëðä îñ³б) óñå щå íå ìàюòü 
äîñòóпó äî ²íòåðíåòó [17]. 

Ñüîгîäí³ ó ñâ³ò³ ³ñíóº 1 250 êðàóä-
фàíäèíгîâèх пëàòфîðì, àëå з êîæ-
íèì ðîêîì їх ñòàº б³ëüшå. Ìàéæå 
пîëîâèíà (46%) âñ³х ³ñíóю÷èх êðà-
óäфàíäèíгîâèх пëàòфîðì пðàöюº 
íà òåðèòîð³ї П³âí³÷íîї Аìåðèêè 
[18] (ðèñ. 4).

Уñå б³ëüшå ²íòåðíåò-êîðèñòóâà-
÷³â ä³зíàюòüñÿ пðî êðàóäфàíäèí-
гîâ³ пðîºêòè òà бåðóòü ó÷àñòü â 
їх ф³íàíñóâàíí³. Дîñë³äíèêè пðî-
гíîзóюòü 200% зðîñòàííÿ êðàóä-
фàíäèíгó â Уêðàїí³, à òàêîæ éîгî 
âèêîðèñòàííÿ ÿê ³íñòðóìåíòó äëÿ 
âèð³шåííÿ ñîö³àëüíèх пðîбëåì 
íàñåëåííÿ é îêðåìèх ðåг³îí³â êðà-
їíè [19]. Пðèñêîðèòè пðîöåñ óпðî-
âàäæåííÿ äàíîгî âèäó ф³íàíñó-
âàííÿ íà â³ò÷èзíÿíèé ðèíîê ìîгëè 
б пîñèëåíà ìåä³àп³äòðèìêà òà 
ñòâîðåííÿ åфåêòèâíîї зàêîíîäàâ-
÷îї бàзè. Нàéбëèæ÷èì ÷àñîì ñàìå 
êðàóäфàíäèíг ñòàíå îñíîâíèì ñпî-
ñîбîì ф³íàíñóâàííÿ бëàгîä³éíèх 
пðîºêò³â, à òàêîæ пðîºêò³â ñîö³àëü-
íîгî òà êðåàòèâíîгî пëàíó. Нà ðàз³ 
б³ëüш âèг³äíîгî ñпîñîбó îòðèìàòè 
пî÷àòêîâèé êàп³òàë íà ðîзâèòîê 
б³зíåñó, í³æ зàñòîñóâàâшè êðàóä-
фàíäèíг, ó íàш³é êðàїí³ íåìàº [19]. 

Рис. 2. Результати проведеного соціологічного опитування  
у соціальній мережі Facebook

Джерело : соціальне опитування авторів

Рис. 3. Пріоритетні напрями проєктів, які реалізовані за допомогою краудфандингу, %
Джерело: сформовано авторами на основі [2; 11; 18]
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Висновки і пропозиції. У ñèñòåì³ äæåðåë ф³íàí-
ñóâàííÿ п³äпðèºìíèöòâà âèä³ëåíî êðàóäфàíä³íг 
ÿê ³íñòðóìåíò ф³íàíñóâàííÿ пåðñпåêòèâíèх пðî-
ºêò³â, ÿê³ íå зíàéшëè ñâîºї п³äòðèìêè ó бàíê³ð³â 
àбî пðèâàòíèх ³íâåñòîð³â. Êðàóäфàíäèíг º ñпî-
ñîбîì зàëó÷åííÿ гðîшåé ó фîðì³ бëàгîä³éíîñò³ 
àбî ³íâåñòèö³é â³ä ñóñп³ëüñòâà. Çàëåæíî â³ä ö³ë³ 
³íâåñòóâàííÿ гðîшåé âèä³ëÿюòü òðè ð³зí³ ìîäåë³ 
êðàóäфàíäèíгà: ìîäåëü бëàгîä³éíîñò³, ìîäåëü 
êðåäèòóâàííÿ òà ³íâåñòèö³éíó ìîäåëü. Нàéб³ëüш 
пîпóëÿðíîю ³ ÷àñòî âèêîðèñòîâóâàíîю ìîäåëëю 
êðàóäфàíäèíгà ó ñâ³ò³ º ìîäåëü бëàгîä³éíîñò³, 
êîëè ëюäè ðîбëÿòü ф³íàíñîâèé âíåñîê ó пðîºêò 
бåз î÷³êóâàííÿ ф³íàíñîâîї пðèбóòêîâîñò³. 

Пåðåâàгè êðàóäфàíäèíгó äëÿ ф³íàíñóâàííÿ 
³ííîâàö³éíèх пðîºêò³â пîëÿгàюòü ó: зìåíшåíí³ 
ðîë³ ф³íàíñîâèх пîñåðåäíèê³â; íåзàëåæíîñò³ â³ä 
бàíê³âñüêîгî êðåäèòóâàííÿ; пðîñóâàíí³ ³ííîâàö³é-
íîгî пðîºêòó ³ éîгî ðåêëàìè; òåñòóâàíí³ ³ííîâà-
ö³éíîї ³äåї; пóбë³÷íîñò³ ³ пðîзîðîñò³ ³íâåñòóâàííÿ 
â êîíêðåòí³ пðîºêòè; зб³ëüшåíí³ шâèäêîñò³ ðîз-
âèòêó êîìпàí³ї; збåðåæåíí³ êîíòðîëю íàä ðåàë³-
зàö³ºю ³ííîâàö³éíîгî пðîºêòó з бîêó ³ííîâàòîðà.

Âñòàíîâëåíî, щî íà ðîзâèòîê êðàóäфàíäèíгó 
âпëèâàюòü îб³зíàí³ñòü íàñåëåííÿ, ñîö³àëüí³ íîðìè 
òà åфåêòèâí³ñòü ì³ñöåâîгî ñàìîâðÿäóâàííÿ. Êðà-
óäфàíäèíгîâ³ пëàòфîðìè íàé÷àñò³шå âèíèêàюòü ³ 
äîбðå ðîзâèâàюòüñÿ â êðàїíàх ³з âèñîêèì êîåф³ö³-
ºíòîì äîâ³ðè íàñåëåííÿ, íèзüêîю âàðò³ñòю âèхîäó 
íà ðèíîê ³ àäåêâàòíèì зàхèñòîì пðàâ ³íâåñòîð³â. 
Çà äîпîìîгîю êðàóäфàíäèíгîâèх пëàòфîðì зâè-
÷àéí³ ²íòåðíåò-êîðèñòóâà÷³ пåðåòâîðююòüñÿ íà 
³íâåñòîð³â, ÿê³ íå пðåòåíäóюòü íà äèâ³äåíäè àбî 
÷àñòêó â б³зíåñ³, ÿê³ гîòîâ³ ³íâåñòóâàòè â зðîзó-

ì³ë³ òà â³äêðèò³ пðîºêòè. Цå зóìîâëюº пðèâàбëè-
â³ñòü êðàóäфàíäèíгó äëÿ п³äпðèºìö³â, àëå âîäíî-
÷àñ зîбîâ'ÿзóº їх ðîзðîбëÿòè ö³êàâèé ³ зðîзóì³ëèé 
пðîäóêò. 

Êðàóäфàíäèíг ÿê ìîäåëü ф³íàíñóâàííÿ â Аìå-
ðèö³, Êàíàä³ ³ Âåëèêîбðèòàí³ї, бåзñóìí³âíî, б³ëüш 
ðîзâèíåíèé, àí³æ â Уêðàїí³. Çг³äíî з³ ñòàòèñ-
òèêîю, ðîзì³ð зàëó÷åíèх êîшò³â зà äîпîìîгîю 
êðàóäфàíäèíгó â ÑША пåðåâèщóº 660 ìëí äîë., 
54 ìëí äîë. ó Âåëèêîбðèòàí³ї é 44 ìëí äîë. ó 
Êàíàä³, Â Уêðàїí³ öåé пîêàзíèê ñòàíîâèòü пðè-
бëèзíî 3 ìëí äîë. 

Нåâèñîêèé ð³âåíü ðîзâèòêó êðàóäфàíäèíгó â 
Уêðàїí³ зóìîâëюºòüñÿ äåìîгðàф³÷íîю ñèòóàö³ºю â 
êðàїí³, íèзüêèì êîåф³ö³ºíòîì äîâ³ðè íàñåëåííÿ, 
â³äíîñíî ñëàбêèì пîшèðåííÿì åëåêòðîííîї êîìåð-
ö³ї ³ пðàêòè÷íî пîâíîю â³äñóòí³ñòю ðåгóëюю÷îї 
íîðìàòèâíî-пðàâîâîї бàзè. Îäíàê êðàóäфàíäèíг â 
Уêðàїí³ ÿê ìîäåëü ф³íàíñóâàííÿ пîêàзóº ñòàб³ëüíå 
зðîñòàííÿ. Ê³ëüê³ñòü пëàòфîðì íåóхèëüíî зðîñòàº, 
ñóìàðí³ збîðè óêðàїíñüêèх êðàóäфàíäèíг-ñåðâ³ñ³â 
п³äâèщóюòüñÿ з ðîêó â ð³ê, ëюäè ñòàюòü óñå б³ëüш 
ëîÿëüíèìè äî äàíîгî ñпîñîбó зàëó÷åííÿ êîшò³â. 
Ñó÷àñíèé ðèíîê òðàäèö³éíîгî ³íâåñòóâàííÿ ìàº 
пåâíèé ф³íàíñîâèé пîð³г, êðàóäфàíäèíг зí³ìàº öå 
îбìåæåííÿ äëÿ пîòåíö³éíîгî ³íâåñòîðà ³ äàº зìîгó 
àâòîðàì ³äåé îб³éòè êîíñåðâàòèзì ³íâåñòèö³éíîгî 
ðèíêó ³ ðåàë³зóâàòè íàéñì³ëèâ³ш³ пðîºêòè.

Êðàóäфàíäèíг ó âñüîìó ñâ³ò³ ³ â Уêðàїí³ 
зîêðåìà âæå пåðåòâîðèâñÿ з íåâåëèêîгî åêñпå-
ðèìåíòó íà â³äì³ííèé ф³íàíñîâèé ³íñòðóìåíò ³з 
пîäàëüшèìè пåðñпåêòèâàìè, ÿêèé пðîäîâæóº 
ðîзâèâàòèñÿ, íàбèðàòè пîпóëÿðí³ñòü ³ зàëó÷àòè 
íîâèх ³íâåñòîð³â.
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Рис. 4. Кількість краудфандингових платформ у світі в 2018 р.
Джерело: сформовано авторами на основі [16–18]
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ПÐÈМÅÍÅÍÈÅ ÊÐÀÓÄФÀÍÄÈÍÃÀ  
ÊÀÊ ÀÊÒÈÂÈЗÀÒÎÐÀ ПÐÅÄПÐÈÍÈМÀÒÅËÜÑÊÎЙ ÄÅЯÒÅËÜÍÎÑÒÈ

Резюме 
Â ñòàòüå èññëåäîâàíà òåîðåòè÷åñêàÿ ñóòü êðàóäфàíäèíгà, îпðåäåëåíы ñóбъåêòы êðàóäфàíäèíгîâых îпå-
ðàöèé, åгî фîðìы, êîòîðыå пðåäпîëàгàюò èñпîëüзîâàíèå фèíàíñîâых ðåñóðñîâ ñî ñòîðîíы зàèíòåðå-
ñîâàííых â ðåзóëüòàòàх пðîåêòà ñóбъåêòîâ ñ пîìîщüю ñпåöèàëèзèðîâàííîé êðàóäфàíäèíгîâîé пëàò-
фîðìы, пîêàзàíы пðåèìóщåñòâà åгî èñпîëüзîâàíèÿ â ñîâðåìåííîì îбщåñòâå. Âыäåëåíы шåñòü îñíîâíых 
пðèзíàêîâ Иíòåðíåò-êðàóäфàíäèíгà, êîòîðыå пîзâîëÿюò ñòàòü эффåêòèâíыì èííîâàöèîííыì ñпîñîбîì 
фèíàíñèðîâàíèÿ пðîåêòîâ. Îñóщåñòâëåíà ñðàâíèòåëüíàÿ хàðàêòåðèñòèêà îñíîâíых êðàóäфàíäèíгîâых 
пëàòфîðì â Уêðàèíå. Â хîäå èññëåäîâàíèÿ пðîâåäåí ñîöèîëîгè÷åñêèé îíëàéí-îпðîñ, êîòîðыé äàë âîз-
ìîæíîñòü пðîàíàëèзèðîâàòü èíфîðìàöèю îб îñâåäîìëåííîñòè óêðàèíñêèх гðàæäàí î âîзìîæíîñòÿх, пðå-
äîñòàâëÿåìых êðàóäфàíäèíгîì. Îпðåäåëåíы ñàìыå пîпóëÿðíыå ñфåðы ðàñпðîñòðàíåíèÿ êðàóäфàíäèíгà 
è åгî пðèîðèòåòíыå íàпðàâëåíèÿ. Îñóщåñòâëåí àíàëèз êîëè÷åñòâà êðàóäфàíäèíгîâых пëàòфîðì â ìèðå.
Ключевые слова: êðàóäфàíäèíг, êðàóäфàíäèíгîâàÿ пëàòфîðìà, бåêåðы, äîíîðы, ИТ-òåхíîëîгèè.
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APPLICATION OF CRAUDFUNDING  
AS AN ENTREPRENEURSHIP OF ENTREPRENEURIAL ACTIVITY

Summary
A key issue addressed in this study was crowdfunding, a new phenomenon for domestic practice that links 
the efforts of people who voluntarily pool their money or other resources together using the Internet to 
support the ideas of others or businesses.. Public funding achieves different goals – disaster relief, support 
from fans or fans, support for political campaigns, financing start-ups and youth entrepreneurship, creating 
free software and more. The study examines the economic nature of crowdfunding, identifies the subjects of 
crowdfunding operations, its forms, which involve the use of financial resources by those interested in the 
results of the project by means of a specialized crowdfunding platform, formulated the benefits of using in 
modern society. The emergence of crowdfunding is driven by the broader ability of the enterprise to obtain 
financing for its own projects through specialized platforms. Crowfunding has emerged at the intersection 
of marketing, innovation, transaction cost theory, has emerged and met the needs of members of the public 
in opportunities to invest personal resources in various projects. The survey highlighted six key features of 
online crowdfunding that make it an effective, innovative way of financing projects. Comparative character-
istics of major crowdfunding platforms in Ukraine have been made. During the survey, an online sociological 
survey was conducted which provided an opportunity to analyze information about the awareness of Ukrai-
nians about the opportunities provided by crowdfunding. The most popular areas of crowdfunding and its 
priority areas are identified. The number of crowdfunding platforms in the world is analyzed. The low level 
of crowdfunding in Ukraine is driven by the demographic situation in the country, the low confidence level 
of the population, the relatively weak spread of e-commerce and the almost complete absence of a regulatory 
framework. However, crowdfunding in Ukraine as a financing model shows steady growth. The number of 
platforms is steadily increasing, the total fees of Ukrainian crowdfunding services are increasing year by 
year, people are becoming more and more loyal to this method of raising funds. The modern market for tra-
ditional investing has a certain financial threshold, crowdfunding removes this restriction for the potential 
investor and allows the authors of ideas to get around the conservatism of the investment market and imple-
ment the most daring projects.
Keywords: crowdfunding, crowdfunding platform, backers, donors.


