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Дîñë³äжåíî òåîðåòè÷í³ àñïåêòè фóíêö³îíóâàííÿ îïòîâèх ðèíê³â ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї. 
Îбґðóíòîâàíî âàжëèâ³ñòü ïåðåòâîðåííÿ îïòîâîгî ðèíêó íà ðîзïîä³ëüíèé öåíòð, щî â³äïîâ³äàє î÷³êóâàí-
íÿì óñå б³ëüш âèìîгëèâèх ïîêóïö³â, ÿê ³íñòèòóö³éíèх, òàê ³ ³íäèâ³äóàëüíèх. Ðîзгëÿíóòî äîö³ëüí³ñòü 
зàëó÷åííÿ ïîñåðåäíèê³â ï³ä ÷àñ ðåàë³зàö³ї збóòîâîї ïîë³òèêè ï³äïðèєìñòâà, à òàêîж óìîâè їх âèбîðó, 
ïîзèòèâí³ òà íåгàòèâí³ íàïðÿìè ñï³âðîб³òíèöòâà. Îхàðàêòåðèзîâàíî îñíîâí³ ÷èííèêè âïëèâó íà ïîñåðåä-
íèê³â. Îêðåñëåíî îñíîâíó ïðîбëåìó íåîðгàí³зîâàíîї ðåàë³зàö³ї àгðàðíîї ïðîäóêö³ї ÷åðåз â³äñóòí³ñòü ðîз-
âèíåíîї ³íфðàñòðóêòóðè ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîгî ðèíêó. Îбґðóíòîâàíî, щî ïåðшî÷åðгîâèìè зàâäàííÿìè ó 
öüîìó ïåðåë³êó ïðîöåñ³â є зàбåзïå÷åííÿ ïîñò³éíîї ð³âíîâàгè ïîïèòó òà ïðîïîзèö³ї, äîñòàòíÿ îðгàí³зàö³ÿ 
гîñïîäàðñüêèх âзàєìîзâ’ÿзê³â, óòâîðåííÿ äîö³ëüíîї ñèñòåìè ðåàë³зàö³ї ïðîäóêö³ї.
Êлючові слова: ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêà ïðîäóêö³ÿ, îïòîâèé ðèíîê, ïîñåðåäíèêè, ïîïèò, ïðîïîзèö³ÿ, фóíê-
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Постановка проблеми. У ñó÷àñíèх óìîâàх 
Уêðàїíà âïåâíåíèìè êðîêàìè ðóхàєòüñÿ äî єâðî-
ïåéñüêîгî ðèíêó ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðî-
äóêö³ї, àäжå ³íòåгðàö³éí³ ïðîöåñè ñïðèÿюòü 
íàëàгîäжåííю åфåêòèâíèх êàíàë³â збóòó ñ³ëü-
ñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї. Пðîòå íåäîñêîíàëà 
ñèñòåìà ðåàë³зàö³ї ïðîäóêö³ї гàëüìóє ðîзâèòîê 
â³ò÷èзíÿíîгî ÀПÊ ó ö³ëîìó. Пåðшîðÿäí³ фóíêö³ї 
îïòîâèх ðèíê³â, ÿê³ щå â³äð³зíÿюòü їх â³ä òîâàð-
íèх б³ðж, зîбîâ'ÿзàí³ зàäîâîëüíÿòè ïîïèò, ïîä³ëå-
íèé ðîзäð³бíèìè òîâàðèñòâàìè íà àгðîïðîäîâîëü÷³ 
òîâàðè òà êâ³òè. Îòжå, їхí³é âïëèâ íàäзâè÷àéíî 
âàжëèâèé ó âèïàäêó ÷èìàëèх ³ íåâåëèêèх ì³ñü-
êèх àгëîìåðàö³é, äå зîñåðåäжåíà зíà÷íà ê³ëüê³ñòü 
êîìåðö³éíèх òî÷îê. Îïòîâ³ ðèíêè é íàäàë³ â³ä³-
гðàâàòèìóòü ðîëü îñíîâîïîëîжíîї ëàíêè êàíà-
ë³â ðîзïîä³ëó àгðîïðîäîâîëü÷èх òîâàð³â â óìîâàх 
ïîгëèбëåííÿ òîðгîâåëüíîї êîíöåíòðàö³ї òà зàêîíî-
ì³ðíîñò³ ïîшóêó êîìïðîì³ñíèх óхâàëåíü ³з ïðàг-
íåííÿì гëîбàë³зàö³ї ïðàêòèêè òà ïðàгíåííÿì äî 
äèíàì³÷íîгî ðîзâèòêó ðåг³îí³â. У òàêèх óìîâàх 
àêòóàëüíèì є óзгîäжåííÿ ³íòåðåñ³â âèðîбíèê³â 
àгðàðíîї ïðîäóêö³ї ÷åðåз ñòâîðåííÿ ìåðåж³ îïòî-
âèх ðèíê³â ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї. Âàж-
ëèâèìè ó öüîìó àñïåêò³ є óìîâè зàëó÷åííÿ ïîñå-
ðåäíèê³â, їх ìîòèâàö³ÿ òà âèìîгè äî íèх.

Àналіз останніх досліджень і публікацій. Пðî-
бëåìà фóíêö³îíóâàííÿ îïòîâèх ðèíê³â ñ³ëüñüêî-
гîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї зàâжäè бóëà àêòóàëü-
íîю, òîìó äîñë³äжóâàëàñÿ бàгàòüìà íàóêîâöÿìè. 
Çîêðåìà, ïðîбëåìè ðîзâèòêó ³íфðàñòðóêòóðè 
ðèíê³â ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї äîñë³äжó-
âàëè â³ò÷èзíÿí³ â÷åí³ С. Ìî÷åðíèé, Є. Ìàéîâåöü, 
С. Пàí÷èшèí. Îñîбëèâîñò³ фîðìóâàííÿ ³íфðà-
ñòðóêòóðè àгðàðíèх ðèíê³â âèâ÷àëè С. Âàñèëü-
÷àê, Ð. Êîð³íåöü, Ì. Пðèñÿжíюê, Ì. Çóбåöü, 
П. Сàбëóê, À. Сòåëüìàщóê, Â. Òîï³хà, Ю. Цèì-
бàëюê, Í. Пàâëåí÷èê, À. Пàâëåí÷èê, Â. Юð÷è-
шèí, С. Ìàéñòðî òà ³í. Îäíàê íåäîñòàòíüî äîñë³-
äжåíèìè зàëèшàюòüñÿ ïèòàííÿ ìîòèâàö³ї òà óìîâ 
âèбîðó ïîñåðåäíèê³â ñàìå ï³ä ÷àñ фóíêö³îíóâàííÿ 
îïòîâîгî ðèíêó ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї.

Âиділення не вирішених раніше частин 
загальної проблеми. Пðîбëåìà äîñë³äжåííÿ ðèíêó 

ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї зàâжäè бóëà é 
зàëèшàєòüñÿ àêòóàëüíîю. Пðîòå íå äî ê³íöÿ äîñë³-
äжåíèì є ïèòàííÿ ó÷àñò³ ïîñåðåäíèöüêèх ñòðóê-
òóð òà îбґðóíòóâàííÿ âèðîбíèê³â щîäî зàëó÷åííÿ 
ïîñåðåäíèê³â, à òàêîж їх ìîòèâàö³ї ï³ä ÷àñ ðåàë³-
зàö³ї ïðîäóêö³ї ÷åðåз îïòîâ³ ðèíêè. 

Мета статті. Гîëîâíîю ìåòîю ö³єї ðîбîòè є 
âèâ÷åííÿ óìîâ ðåàë³зàö³ї ïðîäóêö³ї ÷åðåз ïîñåðåä-
íèöüêó ëàíêó, äîñë³äжåííÿ ìîòèâàö³ї ïîñåðåäíè-
ê³â ï³ä ÷àñ збóòó ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї.

Âиклад основного матеріалу. Îïòîâ³ ðèíêè – öå 
âàжëèâèé ñêëàäíèê ó öèðêóëÿö³ї ö³íîâîї ³íфîð-
ìàö³ї ì³ж âèðîбíèêàìè òà ïîêóïöÿìè. У ñèñòåì³ 
ðåàë³зàö³ї ïðîäóêö³ї âîíè ïåðåбóâàюòü ì³ж âèðîб-
íèêàìè é ïîêóïöÿìè, зàбåзïå÷óю÷è зâ’ÿзîê ì³ж 
ïðîïîзèö³єю òà ïîïèòîì. Îïòîâ³ ðèíêè íå збóâà-
юòü ïðîäóêö³ю ÷èìàëîìó зàгàëó, à òðàäèö³éíî 
äîñòàâëÿюòü ïðîäóêö³ю ðîзäð³бíèì ïîêóïöÿì, 
³íшèì зàö³êàâëåíèì ñòîðîíàì: ñóïåðìàðêåòàì, 
ðåñòîðàíàì, гîòåëÿì, ë³êàðíÿì, ³íшèì ф³ðìàì 
гðîìàäñüêîгî хàð÷óâàííÿ, ÿêèх ìè íàзèâàєìî 
³íñòèòóö³îíàëüíèìè êë³єíòàìè íà â³äì³íó â³ä ê³í-
öåâîгî ñïîжèâà÷à [1, ñ. 116].

У ñó÷àñíèх óìîâàх ó ì³ðó бàгàòîâåêòîðíîñò³ 
³íñòèòóòó îïòîâèх ðèíê³â ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї 
ïðîäóêö³ї (ÎÐСП) ñòîñîâíî íèх ó â³ò÷èзíÿí³é ³ 
зàêîðäîíí³é ë³òåðàòóð³ ñêëàëèñÿ ð³зíîìàí³òí³ 
ñóäжåííÿ, ³ñíóюòü â³äì³íí³ äåф³í³ö³ї. У б³ëüш 
âóзüêîìó ðîзóì³íí³ – öå ï³äïðèєìñòâî, ó ìåжàх 
ÿêîгî â³äбóâàєòüñÿ îðгàí³зàö³ÿ ïðîâåäåííÿ îïåðà-
ö³é ³з êóï³âë³-ïðîäàжó àгðàðíîї ïðîäóêö³ї â ïåâ-
íèх ì³ñöÿх ³ зà âñòàíîâëåíèìè ïðàâèëàìè. Âîíî 
âèä³ëÿє ïðèì³щåííÿ òà òîðгîâåëüíå óñòàòêóâàííÿ 
äëÿ ïðîâåäåííÿ òîðг³â êîìåðö³éíèì гóðòîâèì 
îðгàí³зàö³ÿì íà ð³зíèх óìîâàх, бåðó÷è äî óâàгè 
äîâгîñòðîêîâó îðåíäó, ³ ñïðèÿє âñòàíîâëåííю гîñ-
ïîäàðñüêèх зâ’ÿзê³â ì³ж ï³äïðèєìöÿìè ó гàëóз³ 
âèðîбíèöòâà òà îïòîâîї òîðг³âë³, òàêîж ñïðèÿє 
âèðîбíèêàì ó ðåàë³зàö³ї ïîñòàâëåíîї íà ðèíîê ïðî-
äóêö³ї [2, ñ. 61–67]. У б³ëüш шèðîêîìó ðîзóì³íí³ 
îïòîâèé ðèíîê ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї – 
öå ñèñòåìà ðàö³îíàëüíîгî ðîзïîä³ëó ñ³ëüñüêîгîñ-
ïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї íà ð³âí³ êðàїíè ó ö³ëîìó ³ â 
îêðåìèх її ðåг³îíàх. 
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Сèñòåìà збóòó ïðîäóêö³ї ïåðåâàжíî зä³éñíю-
єòüñÿ ÷åðåз ïîñåðåäíèê³â, ÿê³ гåíåðóюòü íàëåжí³ 
êàíàëè ðîзïîä³ëó. П³ä ÷àñ ðóхó ïðîäóêö³ї зà äîïî-
ìîгîю ïîñåðåäíèöüêèх ñòðóêòóð âèðîбíèê òàêîж 
з³шòîâхóєòüñÿ з ïåâíèìè ïðîбëåìàìè, ïðîòå öå íå 
зìåíшóє âàжëèâ³ñòü ³ äîö³ëüí³ñòü зàëó÷åííÿ ïîñå-
ðåäíèê³â ï³ä ÷àñ ðåàë³зàö³ї збóòîâîї ïîë³òèêè ï³ä-
ïðèєìñòâà (ðèñ. 1).

Сó÷àñíèé îïòîâèé ðèíîê ÿê âàжëèâèé äåòåð-
ì³íàíò ðåг³îíàëüíîгî ðîзâèòêó, ðîзâèòêó âñüîгî 
ðåг³îíó, ðîзâèòêó âëàñíîї ³íфðàñòðóêòóðè òà 
íàäàííÿ äîäàòêîâèх ïîñëóг ó ê³íöåâîìó ï³äñóìêó 
ïîâèíåí бóòè ïåðåòâîðåíèé íà ðîзïîä³ëüíèé 
öåíòð, щî â³äïîâ³äàє î÷³êóâàííÿì óñå б³ëüш âèìî-
гëèâèх ïîêóïö³â, ÿê ³íñòèòóö³éíèх, òàê ³ ³íäèâ³-
äóàëüíèх. Îäíàê äëÿ òîгî щîб öå ñòàëîñÿ, ñó÷àñí³ 
îïòîâ³ ðèíêè ïîâèíí³ ðîзâèâàòè òà ïðàâèëüíî ðåà-
ë³зîâóâàòè ìàðêåòèíгîâ³ ñòðàòåг³ї, ÿê³ â³äïîâ³äà-
юòü âèìîгàì ñüîгîäí³шíüîгî âèñîêîòóðбóëåíòíîгî 
ðèíêó. Пðîñóâàííÿ ïðîäóêö³ї ÷åðåз ïîñåðåäíèê³â 
ìîжå äåщî ëîêàë³зóâàòè âèб³ð ïðèïóñòèìèх ð³з-
íîâèä³â збóòó òîâàðó, îñê³ëüêè зäåб³ëüшîгî ïîñå-
ðåäíèöüê³ ñòðóêòóðè зàêóïîâóюòü ó òîâàðîâèðîб-
íèê³â âèðîбëåíó àгðàðíó ïðîäóêö³ю зà íèж÷èìè 
ö³íàìè, à збóâàюòü зà ñåðåäíüîðèíêîâèìè.

Îñòàíí³ìè ðîêàìè зб³ëüшèëàñÿ ïîÿâà бàгàòüîх 
íåîðгàí³зîâàíèх ïîñåðåäíèê³â, щî ñïðè÷èíèëî 
íåâèïðàâäàíå òà íåîбґðóíòîâàíå зàâèщåííÿ ö³í 

íà ïðîäóêö³ю ñ³ëüñüêîгî гîñïîäàðñòâà, ñâîгî ðîäó 
ìîíîïîë³зàö³ю äåÿêèх ñåгìåíò³â ðèíêó, òðóäíîщ³ 
щîäî збóòó ïðîäóêö³ї òîâàðîâèðîбíèêàìè.

Â Уêðàїí³ ïîñåðåäíèöüêà ëàíêà îðгàí³зîâó-
єòüñÿ é ðîзâèâàєòüñÿ â åêîíîì³÷íî íåñòàб³ëüíèх 
óìîâàх фóíêö³îíóâàííÿ. Îñíîâíèìè ÷èííèêàìè 
âïëèâó íà ðîбîòó ïîñåðåäíèê³â є: êðèзîâ³ ïðîöåñè 
â åêîíîì³÷íîìó ïðîñòîð³, ³ñòîòí³ зì³íè ä³ÿëüíîñò³ 
òîðгîâåëüíîї гàëóз³, íåзäàòí³ñòü ïðèñòîñîâóâàòèñÿ 
äî ðèíêîâèх ïîòðåб, â³äñóòí³ñòü ðåзóëüòàòèâíèх 
âàжåë³â äåðжàâíîгî âïëèâó, íåñòà÷à äîñâ³ä÷åíèх 
фàх³âö³â, щî ïðîфåñ³éíî é åфåêòèâíî âèð³шóâàëè 
б ïðîбëåìàòè÷í³ ïèòàííÿ збóòó òà ðîзïîä³ëó ïðî-
äóêö³ї íà ðèíêó, бðàê зíàíü òà íàâè÷îê âåäåííÿ 
òîðгîâåëüíî-ïîñåðåäíèöüêîгî ï³äïðèєìíèöòâà â 
ðèíêîâ³é ñфåð³.

У ðèíêîâèх óìîâàх ï³äïðèєìñòâà ñåðéîзíó 
óâàгó ïðèä³ëÿюòü ïèòàííÿì îïòèì³зàö³ї ïðîöåñó 
ðîзïîä³ëó òîâàð³â â³ä âèðîбíèêà äî ñïîжèâà÷à. 
Íàñë³äêè їхíüîї гîñïîäàðñüêîї ïðàêòèêè зàëåжàòü 
â³ä òîгî, íàñê³ëüêè бåзïîìèëêîâî âèбðàí³ êàíàëè 
ðîзïîä³ëó òîâàð³â, êîíф³гóðàö³ї ³ ìåòîäè їх збóòó, 
â³ä шèðîòè àñîðòèìåíòó òà ÿêîñò³ ïîñëóг, ÿê³ 
ïîâ’ÿзàí³ з³ збóòîì ïðîäóêö³ї êîíêðåòíîгî ï³äïðè-
єìñòâà [4, ñ. 289].

П³ä ÷àñ фîðìóâàííÿ ðèíêîâèх âзàєìîâ³äíîñèí ó 
äåðжàâ³, ó òîìó ÷èñë³ é ó гàëóз³ ñ³ëüñüêîгî гîñïî-
äàðñòâà, ïîÿâà ïîñåðåäíèê³â ïðèзâåëà äî шêâàëó 

ïîзèòèâíèх òà íåгàòèâíèх â³äгóê³â ³з 
бîêó ÿê âèðîбíèê³â, òàê ³ ñïîжèâà÷³â. 
Пåðåäóñ³ì ïîг³ðшèëîñÿ ф³íàíñîâå ñòà-
íîâèщå бàгàòüîх òîâàðîâèðîбíèê³â, 
щî, ñâîєю ÷åðгîю, бóëî ïîшòîâхîì 
äî бàíêðóòñòâ ï³äïðèєìñòâ. Пî-äðóгå, 
äåÿê³ ïîñåðåäíèêè ðåàë³зóâàëè ò³ëüêè 
фóíêö³ї êóï³âë³-ïðîäàжó ïðîäóêö³ї ³ 
îðгàí³зîâóâàëè ïðè öüîìó òàê зâàíèé 
ì³ñò ì³ж âèðîбíèêàìè òà ïîñåðåäíè-
êàìè, щî âïëèíóëè íà ö³íó òîâàðó òà 
її êîíêóðåíòîñïðîìîжí³ñòü; ïî-òðåòє, 
ñï³âðîб³òíèöòâî з íåîðгàí³зîâàíèìè 
ïîñåðåäíèêàìè ïðèзâîäèòü äî ðèзèêî-
âàíèх îïåðàö³é, à ïîäåêóäè ³ äî шàх-
ðàéñòâà; ïî-÷åòâåðòå, ö³íà òà ÿê³ñí³ 
âèì³ðè ïðîäóêö³ї íå â³äïîâ³äàëè ïåð-
шîðÿäíèì âèìîгàì ñïîжèâà÷à.

Â îñòàíí³ ðîêè òðîхè òðàíñфîðìó-
âàâñÿ ï³äх³ä äî âèбîðó ïîñåðåäíèêà: 
щîðàз ÷àñò³шå òîâàðîâèðîбíèêè, 
бåðó÷è íà ñåбå âèðàзíèé ðèзèê öèх 
â³äíîñèí, ïðîäóìóюòü ïîзèòèâí³ é 
íåгàòèâí³ íàïðÿìè ñï³âðîб³òíèöòâà 
(ðèñ. 2).

Çâàжàю÷è íà òå, щî Уêðàїíà 
бóëà é є êðàїíîю àгðàðíîю, ðåàë³зà-
ö³ÿ ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї 
÷àñòî â³äбóâàєòüñÿ íåîðгàí³зîâàíî, 
âèíÿòêîâî, ÿêщî éäåòüñÿ ïðî îïòîâó 
òîðг³âëю. Îñíîâíîю ïðîбëåìîю є â³ä-
ñóòí³ñòü ðîзâèíåíîї ³íфðàñòðóêòóðè 
ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîгî ðèíêó, ÿê-îò 
фîðìóâàííÿ ìåðåж³ îïòîâîї òîðг³âë³ 
àгðàðíîю ïðîäóêö³єю, зà ñïðèÿííÿ 
ÿêîї â³äбóâàєòüñÿ ïðîзîðå ïåðåì³-
щåííÿ ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðî-
äóêö³ї â³ä âèðîбíèêà äî ê³íöåâîгî 
ïîêóïöÿ.

У ñòðóêòóð³ êàíàë³â збóòó ñ³ëü-
ñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї îäíèì ³з 
ïåðшîðÿäíèх åëåìåíò³â ³íфðàñòðóê-
òóðè ðèíêó ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї 
ïðîäóêö³ї ââàжàюòü îïòîâ³ ðèíêè, 

Ðис. 1. Îбґрунтування виробників щодо залучення посередників
Джерело: доповнено та узагальнено автором на основі [3, с. 112]
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ÿê³ îðгàí³зîâóюòü êåðîâàíèé, 
îðгàí³зîâàíèé ìåхàí³зì òîâàðíîгî 
îб³гó з â³äïîâ³äíîю ³íфðàñòðóê-
òóðîю, îñíîâíîю ìåòîю ÿêèх є 
âäîñêîíàëåííÿ óìîâ, îïòèìàëüí³ 
÷àñîâ³ ìåж³ òà ïîñòóïîâå ïðîñó-
âàííÿ âèðîбëåíîї ïðîäóêö³ї ï³ä-
ïðèєìñòâ äî ðîзäð³бíîї òîðг³âë³, à 
щå ïðèñêîðåííÿ ïðîöåñó ïîшóêó 
îñòàòî÷íîгî ñïîжèâà÷à. Пåðшî-
÷åðгîâèì зàâäàííÿì ó öüîìó 
ïåðåë³êó ïðîöåñ³â є зàбåзïå÷åííÿ 
ïîñò³éíîї ð³âíîâàгè ïîïèòó òà ïðî-
ïîзèö³ї, äîñòàòíÿ îðгàí³зàö³ÿ гîñ-
ïîäàðñüêèх âзàєìîзâ’ÿзê³â, óòâî-
ðåííÿ äîö³ëüíîї ñèñòåìè ðåàë³зàö³ї 
ïðîäóêö³ї.

Çàêîíîì Уêðàїíè ïåðåäбà÷åíî, 
щî îïòîâèé ðèíîê ñ³ëüñüêîгîñ-
ïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї – öå юðè-
äè÷íà îñîбà, îб'єêòîì ðîбîòè ÿêîї 
є íàäàííÿ ïîñëóг, щî зàбåзïå÷óюòü 
âèêîíàííÿ гóðòîâîї òîðг³âë³ àгðàð-
íîю ïðîäóêö³єю, òà ÿê³é ó ïåðåä-
бà÷åíîìó зàêîíîì ïîðÿäêó íàäàíî 
ñòàòóñ îïòîâîгî ðèíêó ñ³ëüñüêîгîñ-
ïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї [1, ñ. 118].

Îïòîâ³ ðèíêè ïðîäóêö³ї ñ³ëüñüêîгî гîñïîäàð-
ñòâà є ñòðóêòóðîâàíèìè îðгàí³зàö³éíî-ïðàâîâèìè 
êîíф³гóðàö³ÿìè, ÷³ëüíèì зàâäàííÿì ÿêèх є êëà-
ñèф³êàö³ÿ гóðòîâèх ïàðò³é ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї 
ïðîäóêö³ї äî ðåàë³зàö³ї. Íà ïðîòèâàгó ³íшèì 
îб’єêòàì ³íфðàñòðóêòóðè îïòîâèé ðèíîê íà óìî-
âàх âзàєìîä³ї òà ñï³âïðàö³ зàëó÷àє ÷èìàëó ê³ëü-
ê³ñòü ф³зè÷íèх ³ юðèäè÷íèх îñ³б ð³зíîìàí³òíèх 
îðгàí³зàö³éíî-ïðàâîâèх фîðì, äî ÿêèх â³äíîñÿòü: 
ñ³ëüñüêèх òîâàðîâèðîбíèê³â, ïîñåðåäíèê³â, îðгà-
í³зàö³ї з ïåðåðîбêè ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðî-
äóêö³ї, ïåðåë³ê òîðгîâèх ðèíê³â, îðгàí³зàö³ю ðîз-
äð³бíîї òîðг³âë³, ðîбîòà ÿêèх ö³ëåñïðÿìîâàíà íà 
зàäîâîëåííÿ ³íòåðåñ³â êîжíîгî [5].

Îïòîâèé ðèíîê зàбåзïå÷óє òîðг³âëю ì³ж óñ³ìà 
ó÷àñíèêàìè ðèíêó зà êîíêðåòíèìè «ïðèíöè-
ïàìè гðè», ñåíñ ÿêèх ïîëÿгàє ó òîìó, щîб ñòâî-
ðèòè äëÿ òîâàðîâèðîбíèê³â âèг³äí³ óìîâè щîäî 
ïîë³ïшåííÿ ÿê³ñíèх ïàðàìåòð³â ïðîäóêö³ї, àñîð-
òèìåíòíîгî íàïðÿìêó, ñòàíäàðòèзàö³ї ³ ò. ä. 
Â³ò÷èзíÿíèé ó÷åíèé П. Сàбëóê âèîêðåìëює òàê³ 
фóíäàìåíòàëüí³ зàâäàííÿ гóðòîâèх ðèíê³â: îðгà-
í³зàö³ÿ ÷³òêî ðåгëàìåíòîâàíîгî ïðîäàжó ïðîäóê-
ö³ї â³äïîâ³äíî äî ïîïåðåäíüî âèзíà÷åíèх ïðàâèë; 
âèзíà÷åííÿ ñòóïåíÿ ì³í³ìàëüíèх ö³í, ðîзðàхóíîê 
êîìïåíñàö³é ïîñòà÷àëüíèêàì ó ðàз³ зíÿòòÿ ö³єї 
ïðîäóêö³ї з ïðîäàжó з åòè÷íèх ì³ðêóâàíü; ðîзðî-
бëåííÿ âèìîг äî ÿêîñò³ ïðîäóêö³ї òà її êîíòðîëю; 
ñòèìóëюâàííÿ зб³ëüшåííÿ àñîðòèìåíòó; îö³íêà 
ðèíê³â збóòó з îбîâ’ÿзêîâîю ïóбë³êàö³єю ³íфîð-
ìàö³éíèх ìàòåð³àë³â; äåф³í³ö³ÿ зàìîâëåíü íà 
âèðîбíèöòâî ïðîäóêö³ї é îðгàí³зàö³ÿ óêëàäàííÿ 
óгîä [6, ñ. 187].

Сàìå íà гóðòîâîìó ðèíêó òîâàðîâèðîбíèê ìàє 
зìîгó ìàòè ïðèбóòîê íå ò³ëüêè зà ðàхóíîê зðîñ-
òàííÿ ö³íè íà ïðîäóêö³ю, à é зà ðàхóíîê ðîзшè-
ðåííÿ òîâàðîîбì³íó, òîìó гóðòîâ³ ðèíêè зàбåз-
ïå÷óюòü íàбàгàòî êðàщ³ óìîâè äëÿ ðåàë³зàö³ї 
ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї ìàëèх òà ñåðåä-
í³х òîâàðîâèðîбíèê³â. Сüîгîäí³ âèð³зíÿюòü äâà 
ð³зíîâèäíîñò³ гóðòîâèх ïðîäîâîëü÷èх ðèíê³â:

– ÷èìàë³ зà îбñÿгàìè òîâàðíîгî îбîðîòó òîð-
гîâ³ ñфåðè зàгàëüíîäåðжàâíîгî зíà÷åííÿ;

– ñåðåäí³ зà ðîзì³ðàìè òîðг³âë³ ðèíêè, êîòð³ 
îбñëóгîâóюòü ðåг³îíè.

Уðàхîâóю÷è îñîбëèâîñò³ ñ³ëüñüêîгîñïîäàð-
ñüêèх ï³äïðèєìñòâ, òîбòî ñåзîíí³ñòü âèðîбíèöòâà, 
íåðåгóëÿðí³ñòü âèхîäó ê³íöåâîгî ïðîäóêòó (íàïðè-
êëàä, зåðíîâ³ – îäèí ðàз íà ð³ê), òî, бåзñóìí³âíî, 
щî âèбðàíà ïðàâèëüíà фîðìà ðåàë³зàö³ї ïðîäóêö³ї, 
êîжíà ä³ÿ, ÿêà бåзïîñåðåäíüî ïîâ’ÿзàíà з ðóхîì 
òîâàðó, ñòðîгî âïëèâàє íà åфåêòèâí³ñòü ä³ÿëüíîñò³ 
ï³äïðèєìñòâà зàгàëîì. Âзÿâшè äî óâàгè ö³ îñíî-
âí³ ðèñè òà ðèíêîâ³ â³äíîñèíè, щî ñêëàäàюòüñÿ 
ó ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîгî òîâàðîâèðîбíèêà, бóäü-
ÿêå ï³äïðèєìñòâî ìàє ÷³òêî òà ïðàâèëüíî âèзíà-
÷èòè äëÿ ñåбå, ÿê òà зà ÿêèх óìîâ âîíî ïëàíóє збó-
âàòè âëàñíó ïðîäóêö³ю ê³íöåâîìó ïîêóïöю òà ÷è â 
ê³íöåâîìó ï³äñóìêó бóäå âèêîíàíà її ïåðшîðÿäíà 
ö³ëü ä³ÿëüíîñò³ ï³äïðèєìñòâà – щîíàéб³ëüшå îäåð-
жàííÿ äîхîäó ³ зàäîâîëåííÿ ïîòðåб ñïîжèâà÷à.

Âàðòî òàêîж ï³äêðåñëèòè, щî îïòîâèé ðèíîê 
хàðàêòåðèзóєòüñÿ щå îäí³єю ö³ííîю îñîбëè-
â³ñòю. Â îïåðàö³ÿх êóï³âë³-ïðîäàжó, щî â³äбóâà-
юòüñÿ òàì, éîгî ïðàö³âíèêè íå бåðóòü îñîбèñòîї 
ó÷àñò³. Сï³âðîб³òíèêè ïðàâë³ííÿ êåðóюòü ëèшå 
òåðèòîð³єю, äå ðîзòàшîâàíèé îïòîâèé ðèíîê, òà 
зàéìàюòüñÿ îðгàí³зàö³éíî-ïðàâîâèìè ïèòàííÿìè, 
êåðóюòü îб³гîì òà ñòâîðююòü íàëåжí³ óìîâè äëÿ 
åфåêòèâíîї ä³ÿëüíîñò³ ñóб'єêò³â, ÿê³ ïðåäñòàâëÿ-
юòü ïîïèò ³ ïðîïîзèö³ю. Îäí³єю з òàêèх óìîâ є 
ñòðóêòóðà ³íфîðìàö³éíîї ñèñòåìè, âàжëèâ³ñòü 
ÿêîї, бåзïåðå÷íî, зðîñëà, îñê³ëüêè зб³ëüшó-
єòüñÿ ïîïèò íà íîâ³òíю ³íфîðìàö³ю, щî зíà÷íî 
ðîзâ'ÿзóє ïèòàííÿ ñòîñîâíî îòðèìàííÿ êîìïàí³єю 
êîíêóðåíòíèх ïåðåâàг. Âîíè íå âèñòóïàюòü ó ðîë³ 
ïîñåðåäíèê³â ó ñфåð³ ðåàë³зàö³ї àгðîïðîäîâîëü÷èх 
òîâàð³â, ÿê³ êóïóюòüñÿ îäåðжóâà÷àìè бåзïîñåðåä-
íüî â³ä ñâîїх âèðîбíèê³â.

Âисновки і пропозиції. Дëÿ бëàгîïîëó÷íîгî 
зàâåðшåííÿ ëàíöюгà «âèðîбíèöòâî – збóò ïðî-
äóêö³ї – ïîêóïåöü» òîâàðîâèðîбíèêîâ³ äîö³ëüíî 
íå ò³ëüêè зîñåðåäèòè âëàñíó óâàгó íà âèðîбíè-
öòâ³ ïðîäóêö³ї, à é ïðàâèëüíî, ÷³òêî òà âèг³äíî 
âèбðàòè íàëåжí³ êàíàëè ðîзïîä³ëó âèðîбëåíîї 
ïðîäóêö³ї. Цå ґðóíòóâàòèìåòüñÿ íà îñíîâ³ åêîíî-
ì³÷íîї äîö³ëüíîñò³ ï³äïðèєìñòâà òà бóäå гàðàíò³єю 
êîìåðö³éíîгî äîñÿгíåííÿ ï³äïðèєìñòâà íà âñ³х 
ð³âíÿх éîгî ðîзâèòêó. У òàêîìó зíà÷åíí³ îïòîâ³ 
ðèíêè â³ä³гðàюòü ñåðéîзíó ðîëü â îðгàí³зàö³ї 

Ðис. 2. Âизначення умов вибору посередника під час збуту продукції
Джерело: узагальнено автором на основі [3, с. 79]
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ðåзóëüòàòèâíîї ³ êîíòðîëüîâàíîї ñèñòåìè ðîзïî-
ä³ëó àгðàðíîї ïðîäóêö³ї. Òàê³ ðèíêè íàäàюòü â³ä-
ïîâ³äíèé êîìïëåêñ ïîñëóг ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêèì 
òîâàðîâèðîбíèêàì, ïåðåðîбíèêàì, òîðгîâåëüíè-
êàì, гàðàíòóюòü íàä³éíå òà ñòàб³ëüíå зàбåзïå-
÷åííÿ íàñåëåííÿ ïðîäóêòàìè хàð÷óâàííÿ, êîòð³ 
íåîбх³äíî збåð³гàòè ó ñïåö³àëüíèх óìîâàх.

Îäíàê ðîзâèòîê гóðòîâèх ðèíê³â гàëüìóєòüñÿ 
íåâðåгóëüîâàí³ñòю íîðìàòèâíî-ïðàâîâèх àêò³â, 
ÿê³ ñòîñóюòüñÿ їхíüîї ä³ÿëüíîñò³, íàïðèêëàä щîäî 
íàäàííÿ зåìåëüíèх ä³ëÿíîê, îïîäàòêóâàííÿ òà 
³í. Дëÿ ÷åðгîâîгî ï³äíåñåííÿ ìåðåж³ гóðòîâèх 
ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêèх ðèíê³â äîðå÷íî âèâ÷èòè 
ïðîбëåìè ðåгóëюâàííÿ щîäî ñàìå íàäàííÿ 
зåìåëüíîї ä³ëÿíêè äëÿ фóíêö³îíóâàííÿ ðèíêó, 
ðèíêîâîгî збîðó, äîêóìåíòàëüíîгî îфîðìëåííÿ 
фàêòó êóï³âë³-ïðîäàжó íà îïòîâîìó ðèíêó. 

Îòжå, ïåðñïåêòèâà âñòóïó Уêðàїíè â ЄС зàîхî-
÷óє ïðèñêîðåííÿ фîðìóâàííÿ àгðàðíîї ðåфîðìè, 
ñïîíóêàє ðåàë³зóâàòè ñòàб³ëüíó ³ ïðîзîðó àгðàðíó 
ïîë³òèêó òà äîòðèìóâàòèñÿ її. Уñå öå, бåзïåðå-
÷íî, ïîзèòèâíî ïîзíà÷èòüñÿ íà зàëó÷åíí³ ³íîзåì-
íèх òà âíóòð³шí³х ³íâåñòèö³é ó гàëóзü. Яê ïåð-
ñïåêòèâíèé ÷ëåí öüîгî ñîюзó êðàїíà зîбîâ'ÿзàíà 
ðîзñòàâèòè ïð³îðèòåòè зðîñòàííÿ ñ³ëüñüêîгîñïî-
äàðñüêîгî âèðîбíèöòâà зà äîïîìîгîю зìåíшåííÿ 
íååфåêòèâíèх âèòðàò íà íåðèíêîâ³ зàхîäè ³ ö³íî-
âîї ï³äòðèìêè. Цå ïåâíîю ì³ðîю äàñòü зìîгó âïëè-
âàòè íà âðåгóëюâàííÿ ñïîð³â òà зàхèщàòè ñåбå â³ä 
ñâàâ³ëëÿ êîìåðö³éíèх ïàðòíåð³â. Фîðìóëюâàííÿ 
ïð³îðèòåò³â äåðжàâíîгî ðåгóëюâàííÿ ðîбîòè îïòî-
âèх ðèíê³â ñ³ëüñüêîгîñïîäàðñüêîї ïðîäóêö³ї óбåз-
ïå÷èòü ñòàëèé ðîзâèòîê àгðàðíîгî ñåêòîðó ÀПÊ.
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Булык Î. Б.
Лüâîâñêèé íàöèîíàëüíыé àгðàðíыé óíèâåðñèòåò

ÎÑÎБÅÍÍÎÑÒÈ ФÓÍÊÖÈÎÍÈÐÎÂÀÍÈЯ ÎПÒÎÂЫХ ÐЫÍÊÎÂ Â ÓÊÐÀÈÍÅ

Ðезюме
Иññëåäîâàíы òåîðåòè÷åñêèå àñïåêòы фóíêöèîíèðîâàíèÿ îïòîâых ðыíêîâ ñåëüñêîхîзÿéñòâåííîé ïðîäóê-
öèè. Îбîñíîâàíà âàжíîñòü ïðåîбðàзîâàíèÿ îïòîâîгî ðыíêà â ðàñïðåäåëèòåëüíыé öåíòð, îòâå÷àющèé 
îжèäàíèÿì âñå бîëåå òðåбîâàòåëüíых ïîêóïàòåëåé, êàê èíñòèòóöèîíàëüíых, òàê è èíäèâèäóàëüíых. 
Ðàññìîòðåíà öåëåñîîбðàзíîñòü ïðèâëå÷åíèÿ ïîñðåäíèêîâ ïðè ðåàëèзàöèè ñбыòîâîé ïîëèòèêè ïðåäïðèÿ-
òèÿ, à òàêжå óñëîâèÿ èх âыбîðà, ïîëîжèòåëüíыå è îòðèöàòåëüíыå íàïðàâëåíèÿ ñîòðóäíè÷åñòâà. Îхàðàê-
òåðèзîâàíы îñíîâíыå фàêòîðы âëèÿíèÿ íà ïîñðåäíèêîâ. Îïðåäåëåíà îñíîâíàÿ ïðîбëåìà íåîðгàíèзîâàí-
íîé ðåàëèзàöèè àгðàðíîé ïðîäóêöèè èз-зà îòñóòñòâèÿ ðàзâèòîé èíфðàñòðóêòóðы ñåëüñêîхîзÿéñòâåííîгî 
ðыíêà. Îбîñíîâàíî, ÷òî ïåðâîî÷åðåäíыìè зàäàíèÿìè â эòîì ñïèñêå ïðîöåññîâ ÿâëÿюòñÿ îбåñïå÷åíèå 
ïîñòîÿííîгî ðàâíîâåñèÿ ñïðîñà è ïðåäëîжåíèÿ, äîñòàòî÷íàÿ îðгàíèзàöèÿ хîзÿéñòâåííых âзàèìîñâÿзåé, 
ñîзäàíèå öåëåñîîбðàзíîé ñèñòåìы ðåàëèзàöèè ïðîäóêöèè.
Êлючевые слова: ñåëüñêîхîзÿéñòâåííàÿ ïðîäóêöèÿ, îïòîâыé ðыíîê, ïîñðåäíèêè, ñïðîñ, ïðåäëîжåíèå, 
фóíêöèîíèðîâàíèå.
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FUNCTIONING FEATURES OF THE WHOLESALE MARKETS IN UKRAINE

Summary
Theoretical aspects of the wholesale markets functioning of agricultural products are investigated in the article. 
Therefore, their impact is extremely important in the case of large and small urban agglomerations, where a 
large number of commercial outlets are concentrated. Priority functions of the wholesale markets, which still 
are distinguished from commodity exchanges, are bound to meet the demand divided by retailers for agri-food 
and flowers. Therefore, their impact is extremely important in the case of large and small urban agglom-
erations, where a large number of commercial outlets are concentrated. The modern wholesale market is an 
important determinant of regional and own infrastructure development, as well as the provision of additional 
services. Therefore, in the long run, the modern wholesale market must be transformed into a distribution 
center that meets the expectations of increasingly demanding buyers, both institutional and individual. The 
main factors influencing intermediaries are described. During the movement of products, through intermediary 
structures, the manufacturer also faces certain problems. However, this does not diminish the importance and 
expediency of involving intermediaries in the implementation of enterprise marketing policy. The intermediary 
is organized and developed in economically unstable conditions In Ukraine. The main factors influencing on 
the intermediary work are: crisis processes in the economic space, significant changes in the trading industry, 
the inability to adapt to market needs, the lack of effective levers of state influence, the lack of experienced 
professionals, who professionally and effectively would solve the problematic sales and distribution issues of 
products in the market, lack of knowledge and skills of conducting trade and intermediary business in the mar-
ket sphere. In recent years, the approach to choosing a mediator has transformed a bit: more and more often, 
producers, taking on a clear risk of these relations, think of positive and negative directions of cooperation. The 
main problem of the unorganized sale of agricultural products is outlined, namely due to the lack of developed 
infrastructure of the agricultural market. In the wholesale market, a producer can make a profit not only by 
increasing the price of products, but also by expanding commodity exchange. Therefore, wholesale markets 
provide much better conditions for the sale of agricultural products to small and medium-sized producers.
Keywords: agricultural products, wholesale market, intermediaries, demand, supply, functioning.


